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Intitulé de la fonction :
BUSINESS B to B H/F - BENELUX  
Service :
 

Commercial 

Lien hiérarchique :
Directeur Commercial 

Liens fonctionnels :
Commercial, Logistique

1. LA SOCIÉTÉ
La société Devisubox est une entreprise française de haute technologie dans le domaine des médias et de l'électronique embarquée.
Avec une équipe à taille humaine d'une quarantaine de personnes, en très forte croissance en France et à l'international, Devisubox renforce ses équipes pour répondre au succès de son concept : Une caméra très haute définition (24 millions de pixels) complètement autonome : alimentation solaire et transmission en 3G des photos sur une plateforme internet. 

Le concept est utilisé pour du suivi technique en temps réel ou de la communication audiovisuelle. Il est commercialisé sous forme d'un service tout compris qui inclut l'installation sur site, l'intégration sur internet et la production de film promotionnel. 
2. LES MISSIONS
Afin d’accompagner sa croissance et le développement de ses ventes en Europe, Devisubox recrute un(e) Business Developer B TO B en charge de la zone BELGIQUE / BENELUX.
En relation directe avec la Direction Commerciale France, vous assurez le développement de votre chiffre d'affaires et êtes garant de la croissance régulière de votre activité, en respectant les procédures et la politique commerciale. 

· Vous commercialisez notre offre auprès des collectivités locales, des industries, entreprises de BTP et de promotion immobilière
· Vous analysez le marché et identifiez les opportunités de croissance pour développer notre offre 
· Vous identifiez, sélectionnez les prospects et assurez la prospection téléphonique
· Vous assurez la mise en place d'un réseau de prescripteurs

· Vous développez, gérez et suivez un portefeuille de prospects
· Vous appréhendez l’ensemble des étapes de négociation (prospection, RDV clientèle, salons professionnels, rédaction de propositions commerciales) jusqu’à l’acte de vente
· Vous assurez un reporting auprès du Directeur Commercial.
3. LE PROFIL
Fort(e) d'une expérience réussie et indispensable dans la vente de services B to B, vous êtes reconnu(e) pour votre incontestable sens commercial.
Vous avez une culture du résultat et un goût pour les nouvelles technologies.
Vous maitrisez les techniques de prospection par les réseaux sociaux
Vous avez le sens de la négociation et de la relation commerciale par téléphone.
Vous êtes rigoureux(se), organisé(e), autonome.

Vous avez le sens de l'engagement, l'esprit de conquête et vous êtes combatif(ve)

Vous avez le goût du challenge et réalisez votre mission dans une optique d'optimisation et de dépassement des objectifs.
Vous maîtrisez parfaitement le néerlandais et le français.
Ce poste requiert environ 25% de temps de déplacements et 75 % de relations commerciales à distance.
4. LES CONDITIONS

Lieu de travail : Marseille. 
Date de début de contrat et durée : ASAP
Rémunération : Le niveau de rémunération, composé d'un fixe et d'un variable sur objectif, est très attractif : il est pensé pour récompenser généreusement les succès commerciaux.
Comment candidater : poster son CV sur http://www.devisubox.com/job-offer/?nId=30
